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ται δίπλα του. Αυτό σηµαίνει ότι οι εργαζόµενοι θα 
συνεχίσουν να εργάζονται και να µην κόβουν τον 
ρυθµό της συγκέντρωσής τους, κάτι που θα ήταν 
απαραίτητο στην περίπτωση που θα έπρεπε να 
µεταβούν στον χώρο εκτύπωσης. 

7. Βιωσιµότητα, οικολογικό αποτύπωµα
Οι περισσότερες Α3 συσκευές διαθέτουν λει-
τουργία «toner save mode», η οποία επιτρέπει τη 
διαχείριση της χρήσης του toner µε την επιλογή 
ρύθµισης του toner που ταιριάζει καλύτερα στις 
ανάγκες εκτύπωσης. Επιπλέον, οι περισσότεροι 
εκτυπωτές Α3 ενσωµατώνουν τεχνολογία S-LED 
print engine. Σε συνδυασµό µε το EA-Eco toner, ο 
εκτυπωτής προσφέρει χαµηλότερο κόστος για την 
επιχείρηση και ταυτόχρονα δεν επιβαρύνει τον 
πλανήτη προς όφελος όλων. 

Σε ποιους απευθύνεται 
το Α3 printing; 
Αρχιτεκτονική, σχεδιασµός 
Οι εκτυπωτές Α3 είναι η ενδεδειγµένη λύση για 
εκείνες τις επιχειρήσεις που δραστηριοποιούνται 
σε όλα τα στάδια του στεγαστικού κλάδου, από τον 
εσωτερικό σχεδιασµό και τα ηλεκτρικά, ως τους 
µηχανικούς και τους εργολάβους. Τα µεγάλου 
µεγέθους έγγραφα διαθέτουν την απαραίτητη 
ευκρίνεια και θα εξασφαλίσουν την επιτυχία του 
project, ενώ ταυτόχρονα θα εντυπωσιάσουν τους 
πελάτες. 

Ένα κλασικού τύπου έγγραφο Α4 δεν είναι κατάλ-
ληλο για τις εργασίες αυτές, καθώς απαιτούνται 
πολλαπλά έγγραφα στη διαδικασία σχεδιασµού, 
προσφέροντας διαφορετικές απόψεις του χώρου. 
Οι A3 εκτυπωτές επιτρέπουν στους αρχιτέκτονες 
να εκτυπώνουν τα σχέδια αυτά µε ταχύτητα και 
ακρίβεια. 

Marketing και διαφήµιση
Αυτό που προσελκύει το βλέµµα των πελατών 
στο marketing και τα διαφηµιστικά υλικά είναι σε 
πρώτο επίπεδο τα χρώµατα, τα γραφικά και τα λο-
γότυπα. Σε τελική ανάλυση η µέση διαφήµιση έχει 
ελάχιστα δευτερόλεπτα να τραβήξει την προσοχή 
του πελάτη και να περάσει το µήνυµά της. Είτε 
πρόκειται για το in-house τµήµα marketing µιας 
επιχείρησης είτε για µια εταιρεία που ειδικεύεται 

στη διαφήµιση πολλών πελατών, οι A3 εκτυπωτές 
αποτελούν την ενδεδειγµένη λύση και εδώ.
Χάρη σε αυτούς, οι marketers θα µπορούν να 
χρησιµοποιήσουν εντυπωσιακές οπτικές κα-
µπάνιες που περιλαµβάνουν posters πλούσια σε 
γραφικά και banner adds µε υψηλής ποιότητας 
εικόνες για έκθεση στο γραφείο ή σε δηµόσι-
ους χώρους. Οι εκτυπωτές Α3 προσφέρουν στο 
marketing και στους διαφηµιστές τη δυνατότητα 
να ενισχύσουν το brand awareness και ταυτό-
χρονα την αναγνωρισιµότητα ενός προϊόντος ή 
υπηρεσίας σε έναν συγκεκριµένο κλάδο. 
Υπολογίζεται πως το 91% των Α3 εκτυπωτών χρη-
σιµοποιούνται για την παραγωγή υπερµεγεθών 
banners, το οποίο σηµαίνει πως το format αυτό 
είναι η πλέον δηµοφιλής εφαρµογή τους στην 
αγορά. Τα banners χρησιµοποιούνται ευρύτατα 
στα συνέδρια, στα φεστιβάλ, στις εκθέσεις και 
βγαίνουν σε µια ευρεία γκάµα από σχέδια, µεγέθη 
και όγκο, για όλα τα budgets. 

Σχολεία, υγεία και ψυχαγωγία
Εκτός όµως των αµιγώς επιχειρηµατικών κλά-
δων, πρέπει να συµπεριλάβουµε τα σχολεία, τα 
νοσοκοµεία αλλά και τους χώρους ψυχαγωγίας, 
τα οποία απευθύνονται οι Α3 συσκευές εκτύπω-
σης. Συγκεκριµένα, τα σχολεία θα µπορούν να 
εκτυπώσουν ενηµερωτικά posters και banners 
για κάποια έκθεση ή προωθητικό υλικό για τις 
εξωσχολικές τους δραστηριότητες. 

Τα ξενοδοχεία και οι υπηρεσίες υγείας χρησι-
µοποιούν Α3 εκτυπωτές για να δηµιουργήσουν 
banners που θα χρησιµοποιηθούν σε συγκεκρι-
µένες καµπάνιες. Στην περίπτωση των υπηρε-
σιών υγείας, ο σχεδιασµός και η εκτύπωση του 

κατάλληλου signage θα βοηθήσει σηµαντικά τους 
ασθενείς σε σχέση µε τις όποιες απορίες έχουν 
για συγκεκριµένες ασθένειες. 
Το ίδιο ισχύει και στον χώρο της ψυχαγωγίας, 
όπου υπάρχει ακόµα µεγαλύτερη ανάγκη για την 
προσέλκυση της προσοχής των πελατών και του 
κοινού. Είτε πρόκειται για κάποιο poster που προ-
ωθεί µια συναυλία, κάποια παράσταση ή ακόµα 
banners που ενηµερώνουν τους επισκέπτες ενός 
χώρου ψυχαγωγίας σχετικά µε ένα επερχόµενο 
event, οι εκτυπωτές του είδους θα αντεπεξέλθουν 
ταχύτατα και µε ακρίβεια.

Η αγορά των Α3 printers
Σύµφωνα µε πρόσφατη έρευνα της 
ResearchAndMarkets η παγκόσµια αγορά εκτυ-
πωτών αναµένεται να αυξηθεί από τα 132,41 δισ. 
δολάρια το 2020 στα $144,62 δισ. το 2021 µε µέση 
ετήσια αύξηση CAGR του 9,2%. Η αύξηση αυτή 
οφείλεται πρώτιστα στο ότι οι επιχειρήσεις ανανε-
ώνουν και αναβαθµίζουν τις λειτουργίες τους, κα-
θώς επιχειρούν να επανέλθουν από τον αντίκτυπο 
της πανδηµίας του κορωνοϊού, η οποία είχε µέχρι 
πρότινος οδηγήσει σε περιοριστικά µέτρα όπως το 
social distancing, η εξ αποστάσεως εργασία και 
το κλείσιµο των εµπορικών δραστηριοτήτων, µε 
αποτέλεσµα διάφορες λειτουργικές προκλήσεις. 
Σε κάθε περίπτωση, η συγκεκριµένη αγορά ανα-
µένεται να φτάσει τα $171,82 δισ. το 2025 µε µέσο 
ετήσιο όρο αύξησης 4,4%.

Σύµφωνα τώρα µε την έρευνα «Global Printer 
Market - Growth, Trends, COVID-19 Impact, and 
Forecasts (2021 - 2026)» του Reportlinker.com  
- η  παγκόσµια βιοµηχανία εκτύπωσης βιώνει 
σηµαντική άνοδο στις αναδυόµενες αγορές, όπως 
η Κίνα, η Ινδία και η περιοχή ASEAN. 

Το οικοσύστηµα των µελανιών αναµένεται επίσης 
να εξελιχθεί µαζί µε την εκτύπωση inkjet. Επί του 
παρόντος, χρησιµοποιούνται ευρέως µελάνια δια-
λύτη, µε βάση το νερό και µε βάση την υπεριώδη 
ακτινοβολία, µε τα µελάνια LED να αυξάνονται 
συνεχώς. Στην αγορά επίσης εισέρχονται και τα 
Hybrid UV/water συστήµατα. Ωστόσο, το σχετικά 
υψηλό κόστος µελάνης παραµένει πρωταρχικό 
µέληµα που οδηγεί σε χαµηλότερους ρυθµούς 
εναλλαγής των vendors από αναλογικό σε ψηφι-
ακό. Η αύξηση των εφαρµογών και οι οικονοµίες 
κλίµακας αναµένεται να µειώσουν την τιµή των 

Το να έχει µεταφέρει όλες τις εκτυπωτικές 
της ανάγκες in-house, παρέχει στην 
επιχείρηση ακόµα µεγαλύτερο έλεγχο 
στον τρόπο και τον χρόνο µε τον οποίο 

γίνονται οι εκτυπώσεις. Η απόκτηση ενός Α3 εκτυπωτή 
συνεπάγεται µεγαλύτερο έλεγχο, βελτιώνει 
το cash flow και επιτρέπει ακόµα µεγαλύτερη 
ευελιξία όσον αφορά το «χτίσιµο» του brand. 

Αν και πολλοί πιστεύουν ότι οι Α3 είναι 
ακριβοί για την επιχείρησή τους και 
ογκώδεις για µικρούς χώρους γραφείου, 

αυτό δεν αληθεύει. Οι τιµές έχουν πέσει σηµαντικά,  
ενώ παράλληλα οι MFP A3 συσκευές είναι 
διαθέσιµες σε compact desktop µορφή, 
παρόµοια µε εκείνη των Α4.
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Kyocera A3 MFPs: Η λύση στον ψηφιακό 
µετασχηµατισµό

Άρθρο του Γιώργου Τριαντάφυλλου
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Γιώργος Τριαντάφυλλος, 
Kyocera MDS Sales Consultant 

Τον Δεκέµβριο του 2019 τοποθετείται επίσηµα η 
ηµεροµηνία έναρξης της πανδηµίας, η οποία δύο 
χρόνια µετά έχει επηρεάσει την καθηµερινότητα 
µας, σε κοινωνικό και οικονοµικό επίπεδο. Έχει 
διαµορφώσει νέα δεδοµένα για όλους και για 
όλα. Οι εταιρείες διαµόρφωσαν νέα περιβάλλοντα 
εργασίας, για να µπορέσουν να προσαρµοστούν 
στην νέα πραγµατικότητα, αναζητώντας λύσεις και 
στον χώρο των εκτυπώσεων. 

Μεγάλοι κατασκευαστές εκτυπωτικών συστηµά-
των, όπως η Kyocera,  έχοντας από νωρίς προ-
βλέψει, ότι το MPS ή MDS (Managed Document 
Services) όπως το ονοµάζει, θα κινηθεί και προς 
την διαχείριση των εγγράφων, εµπλούτισε την 
γκάµα της και µε λύσεις software που αυξάνουν 
την παραγωγική ικανότητα των πολυλειτουργι-
κών συσκευών. Στον πυρήνα των λύσεων MDS 
της Kyocera παραµένουν οι laser A3 συσκευές, 
καθότι ικανότερες να ανταπεξέλθουν σε απαι-
τητικά περιβάλλοντα, µε πολλούς χρήστες και 
πληθώρα διαφορετικών τύπων εγγράφων προς 
εκτύπωση/αντιγραφή ή σάρωση.
Ειδικότερα για την εκτύπωση µπορούν να προ-
σφέρουν λύσεις φινιρίσµατος όπως συρραφή, δι-
άτρηση, δίπλωση Z-fold ή δηµιουργία φυλλαδίου, 
αυξάνοντας την παραγωγική δυνατότητα τµηµά-
των, όπως το marketing ή της τιµολόγησης.

H λειτουργία της σάρωσης που παρέχουν τα 
MFPs είναι το επόµενο βήµα εξέλιξής τους. 

Μέχρι πρόσφατα, η σάρωση ενός εγγράφου και η 
αποθήκευσή του σε έναν κοινόχρηστο φάκελο ήταν 
αρκετή, µε την αύξηση όµως του όγκου και των 
τύπων των σαρωµένων εγγράφων η ανάγκη για α-
ποθήκευση σε ξεχωριστούς φακέλους ανάλογα µε 
τον τύπο, και η εύκολη αναζήτησης των, ώθησε τις 
εταιρείες σε αναζήτηση λύσεων που να συνδέονται 
µε τα MFPs.  
Από πλευράς υλικού, όλες οι Α3 συσκευές της 
Kyocera µπορούν να συνοδευτούν µε αυτόµατους 
τροφοδότες υψηλής ταχύτητας σάρωσης, µε µε-

γάλη χωρητικότητα πρωτοτύπων και διάγνωση 
διπλής τροφοδοσίας για γρήγορη και απροβληµά-
τιστη σάρωση.

Με την πλατφόρµα HyPAS (Hybrid Platform 
for Advanced Solutions) η Kyocera µπορεί να 
παρέχει έτοιµες λύσεις ψηφιοποίησης, καθώς 
η λειτουργία σάρωσης µπορεί να προσαρµοστεί 
στις απαιτήσεις κάθε εταιρείας, µε την χρήση 
εφαρµογών όπως οι Kyocera Capture Manager 
και Scanner Vision που µπορούν να τροποποιη-
θούν και να προσαρµοστούν πάνω στο µενού του 
εκτυπωτή και να απλοποιήσουν τη λειτουργία της 
συσκευής. 
Εποµένως, τα άµεσα οφέλη για τους τελικούς 
χρήστες έγκεινται στις απλοποιηµένες και ταχύτε-
ρες λειτουργίες, µε αποτέλεσµα τη βελτίωση της 
παραγωγικότητας και της αποδοτικότητας. Η εξα-
τοµίκευση του πίνακα οργάνων που είναι δυνατή 
µε το HyPAS επιπλέον ενθαρρύνει και διευκολύ-
νει τη χρήση της συσκευής. 

Η Kyocera δεν παρέµεινε όµως µέχρι εκεί, προ-
χώρησε ένα βήµα παραπέρα, παρέχοντας την 
δυνατότητα της εκτύπωσης ή της σάρωσης µέσω 
cloud. Με το Kyocera Could Print and scan, οι 
εταιρείες, χωρίς να χρειάζεται να επενδύσουν σε 
server στην έδρα τους, µπορούν να επιτελέσουν 
όλες τις λειτουργείες εκτύπωσης και σάρωσης µε 
ασφάλεια χωρίς να χάνεται καµία από τις ευκολί-
ες που παρέχονται από τα MFPs.

µελανιών κατά την περίοδο πρόβλεψης. Επιπλέ-
ον, τα πολλαπλά οφέλη που προσφέρουν οι MFPs 
ενισχύουν περαιτέρω την ανάπτυξη της αγοράς 
µεταξύ των µικροµεσαίων επιχειρήσεων και των 
µεµονωµένων χρηστών.
Η ζήτηση για MFPs έχει αυξηθεί σηµαντικά τα 
τελευταία χρόνια, καθώς οι καταναλωτές έχουν 
γίνει πιο ενεργειακά ουδέτεροι. Οι ενεργειακές 
ανάγκες πολλών standalone εκτυπωτών σε έναν 
χώρο εργασίας είναι υψηλές, αναγκάζοντας τις 
επιχειρήσεις να αναπτύξουν στρατηγικές διαχείρι-
σης εκτυπώσεων που περιλάµβαναν την αναβάθ-
µιση του εξοπλισµού τους και τη διαχείριση του 
κέντρου εκτύπωσης και αλληλογραφίας.

Οι A3 MFPs είναι επίσης πιο ασφαλείς από τους 
standalone εκτυπωτές γεγονός που τους καθιστά 
πιο προσιτούς για το προσωπικό του ΙΤ, προκει-
µένου να εξασφαλιστούν σε σχέση πάντα µε τους 

µεµονωµένους επιτραπέζιους εκτυπωτές.
Σύµφωνα πάλι µε την έρευνα της infosource, η 
συνολική αγορά εκτυπωτών inkjet της Δυτικής 
Ευρώπης αυξήθηκε κατά 4% στα 13,4 εκατοµ-
µύρια τεµάχια για ολόκληρη την περίοδο του 
2020 σε σύγκριση µε το έτος πανδηµίας 2019, 
µε αυξήσεις σε περισσότερες από τις µισές από 
τις 17 αγορές της περιοχής. Η συνολική αγορά 
εκτυπωτών inkjet το οικονοµικό έτος 2020 ήταν 
πολύ µεγαλύτερη από τη συνολική αγορά toner 
copier/MFP στη Δυτική Ευρώπη, κατά σχεδόν 10 
εκατοµµύρια τεµάχια (13,4 εκατοµµύρια τεµάχια 
inkjet σε σύγκριση µε περίπου 3,6 εκατοµµύρια 
τεµάχια toner copier/MFP).

Οι inkjet MFPs σηµείωσαν αύξηση 3% και α-
ντιπροσώπευαν µερίδιο 95% στις συνολικές 
πωλήσεις inkjet. Συγκριτικά, οι πωλήσεις Single 
Function inkjet αυξήθηκαν κατά 37% (στο ακρι-

βές επίπεδο πωλήσεων που καταγράφηκε το 
2017). Η home/consumer αγορά σηµείωσε 
άνοδο 6%, ενώ η business αγορά υποχώρησε 
µόλις κατά 3%.

Όσον αφορά τις πωλήσεις Α3 (µια αµιγώς 
business αγορά), η πτωτική τάση αυτής της ση-
µαντικής αγοράς (από πλευράς εσόδων) αντι-
κατοπτρίστηκε σε όλες σχεδόν τις αγορές. Έχει 
όµως ιδιαίτερη σηµασία να τονίσουµε εδώ ότι 
εξαίρεση παρουσίασαν δύο χώρες, η Ελλάδα 
και η Τουρκία, που κατέγραψαν αυξήσεις. Στην 
αγορά inkjet A3, το µερίδιο CISS ήταν 17%, µε 
την Epson να εξακολουθεί να κατέχει σχεδόν 
απόλυτο µερίδιο 99,9% µε τις πωλήσεις τεµαχί-
ων της στο ίδιο επίπεδο µε το οικονοµικό έτος 
2019 (106 χιλιάδες τεµάχια) και την Brother στη 
δεύτερη θέση µε σχεδόν ελάχιστο µερίδιο 0,1%.  
TCP


